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Com funciona  
 

A continuació trobareu:  

 

 Resum del BCN|Open Challenge: procediment i criteris d’avaluació; 

 Guia per a la presentació de propostes: passos principals, informació important per a 

la participació, dates clau i llista de documentació. 

Si teniu més preguntes, contacteu amb B:SM, en el termini de deu dies naturals, a comptar 

des de la data de publicació del plec del concurs.  

Aquesta informació no substitueix el plec, i no és vinculant jurídicament. 

 

Resum del BCN|Open Challenge 

1. Procediment 
 

CONCURS D’IDEES   
(Anònim)  

PROCEDIMENT NEGOCIAT 

Fase 1 
Selecció d’idees 

Fase 2 
Selecció de solucions 

Fase 3 
Taula de negociació  

Subfase 1 
Criteris d’avaluació: 
5 criteris tècnics 
objectius  

Subfase 2 
Criteris d’avaluació: 
Tècnics subjectius  

Jurat de la competició 
Criteris d’avaluació: 
Tècnics subjectius  

 
De màxim 5 propostes  als 
guanyadors 

De n propostes a 
50  

De 50 propostes a 
15  
 

De 15 a màxim 5 
propostes  

Durant el concurs d’idees, se seleccionaran un màxim de 5 
propostes per a cada repte. Aquestes propostes es triaran per 
mitjà de tres fases eliminatòries d’avaluació:  
La fase 1 té dues subfases. En la subfase 1, que es basa en 
criteris tècnics objectius, se seleccionen un màxim de 50 
propostes. En la subfase 2 s’escullen els 15 prefinalistes.  
En la fase 2, s’escullen, a partir de criteris tècnics subjectius, els 
5 finalistes que entraran en el procediment negociat.  
Per participar-hi s’han d’entregar quatre sobres amb documentació 
específica en cada un d’ells:  
La documentació en paper (sobres 1, 2, 3 i 4) s’ha d’enviar a 
B:SM i la inscripció en línia (el contingut dels sobres 2 i 3) 
s’ha de fer a Citymart.com.  

Durant el procediment 
negociat, es demanarà 
informació addicional sobre 
la solució proposada als 
finalistes de cada repte. El 
pressupost per a cada repte 
–entre 60.000 € i 250.000 
€– s’estableix en aquesta 
fase. El guanyador 
s’escollirà després d’un 
procediment negociat entre 
la ciutat i cada empresa 
finalista.  
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2. Criteris d’avaluació  

 

S’han desenvolupat els criteris d’avaluació per a cada repte, per ajudar a prendre la decisió 

final. 

 

 
 

CONCURS D’IDEES  
 

PROCEDIMENT NEGOCIAT 

CR
IT

ER
IS

 D
’A

VA
LU

AC
IÓ

 
  

Fase 1 
- Selecció d’idees 

Fase 2 
- Tria de solucions 
De 15 a 3/5 

Fase 3 
- Taula de negociació  
De 3/5 a 1 

Subfase 1 
De n a 50 

Subfase 2 
De 50 a 15 

- Impacte 
econòmic 
(20 %) 
- Capacitat 
d’execució 
(20 %) 
- Ecologia 
(20 %) 
- Període 
d’implementació 
(20 %) 
- Cost anual 
(20 %) 
 

- Importància 
per al repte 
(25 %) 
- Innovació 
(25 %) 
- Escalabilitat 
(25 %) 
- Impacte 
(25 %) 

- Anàlisi financera: 
a) Balanç i 
compte de resultats 
de l’últim any 
b) Resum executiu 
del pla de negoci 
per als següents 3 
anys 
c) Necessitats de 
capital 
- Altres criteris 
tècnics subjectius 

Criteris del procediment 
negociat. 

SO
BR

ES
  

2 
 
3 

 
2, 3 i 4 

 
1, 2, 3 i 4 
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Directrius per a la presentació de propostes  

 

1. Passos principals 
 

PAS DESCRIPCIÓ DATA I LLOC 
 

1. Llegir el plec i les preguntes més freqüents.  
2. Llegir els 6 reptes.  
3. Crear el lema.  
4. Crear una adreça electrònica genèrica (hotmail, 

gmail, yahoo, etc.) que inclogui el lema. 
 

5. Recollir i preparar tota la informació i el contingut 
necessari dels documents requerits per als sobres 1, 
2, 3, i 4. 

 

6. Presentar la vostra proposta a B:SM o per correu 
certificat.  

Abans del 16 de juny de 2014 a les 
13 h en paper, per correu postal o 
en mà a: 
Barcelona de Serveis Municipals, 
SA 
Gran Via Carles III, 85 bis, 1a 
planta, 08028 Barcelona 

7. Si envieu les propostes per correu certificat, heu de 
confirmar per correu electrònic o fax a B:SM la 
data i l’hora de l’enviament (s’ha de confirmar el 
mateix dia). 

Abans del 16 de juny de 2014 a les 
13 h 

8.  Introduir en línia les dades dels sobres 2 i 3 a 
Citymart.com. 

Entre l’16 de juny a les 15 h i el 20 
de juny a les 23:59 h. 
En línia a Citymart.com: 
http://citymart.com/Call/bcnopenchal
lenge 

 

2. Informació important per a la presentació de propostes 

 

1. Per poder-hi participar, els concursants han d’aportar una referència de solució o 

projecte (s’accepta que estigui en fase de prototip). 

2. Cal respectar estrictament el principi d’anonimat, en totes les fases del concurs 

d’idees. Si no es compleix, el concursant serà exclòs. 

3. Els continguts dels sobres 2 i 3 han de ser idèntics, tant en paper com en línia; si les 

propostes no són exactes en els dos formats, el participant serà exclòs. 

4. Els terminis per a la presentació de propostes en paper i en línia són diferents. 

Primer s’ha de fer la presentació en paper, i només un cop tancada aquesta s’obrirà 

el període de presentació en línia. Tots dos formats són obligatoris; si no es 

http://citymart.com/Call/bcnopenchallenge
http://citymart.com/Call/bcnopenchallenge
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respecta l’anonimat o les presentacions dels dos formats no són idèntiques, el 

participant serà desqualificat. 

5. Les propostes es poden lliurar en català, castellà o anglès. 

 

3. Dates clau 
 

Període de presentació de propostes en paper   Abans del 16/06/2014 a les 13 h 
Presentació en línia a Citymart.com  16/06 (15h) - 20/06/2014 fins a les 23.59 h  
Comunicació amb els finalistes Finals de juliol del  2014  
Els finalistes preparen el procediment negociat Setembre/Octubre 2014  
Es fan públics els guanyadors Novembre/Desembre 2014 

 

4. Llista de control la documentació 
 

DOCUMENTS 
 

DESCRIPCIÓ ON FET 

SOBRE 1 

Annex 1  A Sol·licitud de participació BSM  

Annex 1  B Declaració responsable BSM  

Annex 1  C Declaració responsable  BSM  

Annex 1  D Model  de referència del projecte BSM  

Annex 1  E Lema  i identificació BSM  

Annex 1 - F  
 

Acceptació de la legislació espanyola 
(només per a empreses internacionals) 

BSM  

Annex 1- G Declaració responsable  - Protecció de dades  BSM  

SOBRE 2 

Annex 2  B 
 

Completar la taula 
 

BSM  
i 

Citymart 
 

SOBRE 3 

Annex 3  B 
 

Plantilla de descripció del projecte BSM  
I 

Citymart 
 

Informació addicional 
del projecte 
(opcional) 
 

Memòria del projecte 
 
( per la presentació en línia s’acceptaran com 
adjunts documents inferiors a 50MB en els 
següents formats – pdf, docx, doc, odt, xlsx, xls, 
pptx, ppt, ods & odp)  
 

BSM  

i 

Citymart 
 

SOBRE 4 

Viabilitat financera de 
la solució proposada 

Descripció de la viabilitat financera de la solució 
proposada (en màxim 5 fulls, doble cara, font: 
Arial 12). 

BSM  

 


